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ศรีกรุง Broker

ผลิตภัณฑ์ประกันชีวิต 

หลักสูตรพิเศษ

SE Life Sale Training Center
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ปุณณรัตน์  อรุณโรจน์
Manager 
Distribution Training Department 
ฝ่ายอบรมช่องทางการขาย  บมจ.อาคเนยป์ระกนัชีวิต
Experiences :
• ผู้ประสานงานอาวุโสฝา่ยขาย บริษทั เอไอเอ จ ากัด 8 ปี 
• เจ้าหนา้ทีพ่ฒันาธรุะกจิอาวุโส พันธมติรธนาคารกรุงเทพ จ ากัด 5 ปี
• ผู้จัดการพฒันาตัวแทน Health and wellbeing
      บริษัท พรูเดนทเ์ชียล ประกนัชีวติ ประเทศไทย 1 ปี

Certificate :
• RIMRA CROSSROAD 2008
• AETP Agency Executive Training Program
• IC Plain (ผู้แนะน าการลงทนุตราสารทั่วไป)

วิทยากร
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ลูกคา้ กับ ประกันชวีติ

ผลิตภัณฑป์ระกนัชวีติแบบตลอดชพี SE Life

หลักสูตรพิเศษ ศรีกรุง Broker

ผลิตภัณฑ์ประกันชีวิต

❑ ประกนัชวีิตแบบออมทรัพย์
❑ ประกนัชวีิตแบบตลอดชพี
❑ ประกนัชวีิตแบบบ านาญ

3
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ศรีกรุง Broker

หลักสูตรพิเศษ

ระยะเวลา  : 3 ช ัว่โมง

วัตถปุระสงค์
1. เพื่อใหน้ักขายมีความเข้าใจถึงความจ าเป็นในการท าประกันชีวิต
2. เพื่อให้นักขายมีความรู้และเข้าใจในผลิตภัณฑ์ประกันชีวิต
3. เพื่อให้นักขายสามารถน าเสนอแบบประกันชีวิตให้กับลูกค้าได้อย่างถูกต้อง

ผลลพัธ์
1. นักขายมีทัศนคติที่ดีต่อประกันชีวิต
2. มีความรู้ความเข้าใจในเรื่องของสนิค้าของบรษิัทในเบื้องต้น
3. มีความเชื่อมั่นและสามารถน าเสนอต่อผู้มุ่งหวังได้
4. ปิดการขายได้อย่างน้อย 1 รายใน 1 เดือน หลังจบการอบรม

วัตถุประสงค์
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ลูกค้า กับ ประกันชวีิต



6หลกัสตูรการอบรมความรู ้เพ่ือ (ขอรบั) ใบอนญุาตเป็นตวัแทนประกนัชีวิต



7หลกัสตูรการอบรมความรู ้เพ่ือ (ขอรบั) ใบอนญุาตเป็นตวัแทนประกนัชีวิต



8หลกัสตูรการอบรมความรู ้เพ่ือ (ขอรบั) ใบอนญุาตเป็นตวัแทนประกนัชีวิต



9หลกัสตูรการอบรมความรู ้เพ่ือ (ขอรบั) ใบอนญุาตเป็นตวัแทนประกนัชีวิต



สมาคมประกันชีวิตไทย
เผยภาพรวมครึ่งปีแรก 2568

สมาคมประกนัชีวิตไทย

https://www.tlaa.org/page_bx.php?cid=23&cno=2067&cno2=&show=0




















ตัวชีวั้ดการเตบิโตของธุรกจิประกันชีวติ
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(1) Insurance Penetration =            จ านวนเบีย้ประกันชีวติ
ผลิตภณัฑม์วลรวมประชาชาต ิ(GDP)

(2) Insurance Density         =            จ านวนเบีย้ประกันชีวติ
จ านวนประชากร

(3) อัตราการถือครอง =            จ านวนกรมธรรมป์ระกันชีวิต
จ านวนประชากรกรมธรรมป์ระกันชีวติ

หลกัสตูรการอบรมความรู ้เพ่ือขอตอ่ใบอนญุาตเป็นตวัแทนประกนัชีวิตครัง้ท่ี 2



แนวโน้มในอนาคตของธุรกจิประกันชีวติและส่ิงทา้ทายส าหรับอุตสาหกรรมประกันชีวิต
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ธุรกิจประกนัชีวิตมีอนาคตท่ีสดใสและสามารถเติบโตไดอ้ย่างตอ่เน่ือง โดยมีแนวโนม้ที่ส  าคญัดงันี ้

หลกัสตูรการอบรมความรู ้เพ่ือขอตอ่ใบอนญุาตเป็นตวัแทนประกนัชีวิตครัง้ท่ี 2

1.แนวโน้มในอนาคตของธุรกจิประกันชีวิต

1. การออกแบบผลติภณัฑป์ระกนัชวีติใหม ่ๆ

2. การโฆษณาประชาสมัพนัธ์

3. การพฒันาและเพิม่ชอ่งทางการจ าหนา่ย

4. การสนบัสนนุจากภาครฐั

5. อตัราดอกเบีย้ในตลาดลดลง
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แนวโน้มในอนาคตของธุรกจิประกันชวีิตและสิง่ทา้ทายส าหรับอุตสาหกรรมประกันชวีิต (ต่อ)

2.สิง่ทา้ทายส าหรับอุตสาหกรรมประกันชีวติ

1

2

3

4
ปัจจัย
ทา้ทาย

ความผนัผวนของเศรษฐกิจไทยและเศรษฐกิจ
โลก

ภยัคกุคามทางไซเบอร ์
(Cyber Security)

ความไม่แน่นอนของสถานการณ ์
(Geopolitical Risk)

การปฏิบตัิตามกฎระเบียบและ
มาตรฐานสากลุตา่ง ๆ

(IFRS, FATCA, CARS, PDPA)

หลกัสตูรการอบรมความรู ้เพ่ือขอตอ่ใบอนญุาตเป็นตวัแทนประกนัชีวิตครัง้ท่ี 2



23หลกัสตูรการอบรมความรู ้เพ่ือ (ขอรบั) ใบอนญุาตเป็นตวัแทนประกนัชีวิต
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เหตุผลที่เราทุกคนควรมีประกันชีวิต
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เราทุกคนควรมีประกันไว้ดูแลตัวเองหากเกิดเหตุไม่คาดฝัน
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เพราะเราทุกคนคือคนส าคัญ เป็นเสาหลักของครอบครัว

26
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หากเกิดเหตุการณ์ไม่คาดฝัน เสาหลักของครอบครัวไม่อยู่ 
ครอบครัวของคุณจะเป็นอย่างไร?

27
เวลาที่คุณอยากซื้อประกันที่สดุคอื ตอนทีคุ่ณซื้อประกนัไมท่นัแลว้! อย่าปลอ่ยใหเ้กดิเหตกุารณ์แบบนีก้บัครอบครัวของคุณ
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การทุพพลภาพ
การเสยีชวีติ
ก่อนวยัอนัควร

มีภาระหนี้สนิ ค่าใชจ้่ายกอ้นโต
ในอนาคต

การมีชีวติยนืยาวการเสยีชีวิต
จากอบุัติเหตุ

เจ็บป่วยด้วย
โรคภยั

เพราะเราทุกคน ต้องพบเจอกับความเสี่ยง..
ยุคนี้อะไรก็เกิดขึ้นได้ และสถานการณ์ต่าง ๆ ก็มีการเปลี่ยนแปลงอยู่ตลอดเวลา โรคระบาด ภัยธรรมชาติ ปัญหาเศรษฐกิจ    
ความไม่มั่นคงทางการเมือง อาชีพที่เคยคิดว่ามั่นคงแน่นอน ก็เปลี่ยนแปลงไป เราจึงต้องเตรียมพร้อมรับมือกับทุกความไม่แน่นอน
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เราจึงต้องเตรียมพร้อมรับมือกับทุกความไม่แน่นอน

การท าประกันเปรียบ เหมือนการมีร่มพกติดตัวไว้ 

วันไหนฝนไม่ตก เราอาจจะคิดว่าร่มเกะกะและไม่ส าคัญ 
แต่เมื่อถึงวันที่เจอกับมรสุม พายุโหมกระหน ่า 
การมีร่มจะชว่ยดแูลแบ่งเบาไม่ใหคุ้ณเปียกโชกอยา่งไร้เครือ่งป้องกัน 
และบรรเทาอันตรายที่คุณอาจได้รับ
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เลือกแบบของประกันชีวิต ให้เหมาะสมกับความต้องการ

ถ้ายังไม่รู้ว่าควรท าประกันแบบไหนบ้าง ขอแนะน าให้เลือกท า 4 กลุ่มประกันหลักตามความต้องการของคุณ

คุ้มครองรายได้

เกษียณอายุทุนการศึกษา

ค่ารักษาพยาบาล
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ประเภทประกันชวีิตทัว่ไป

• ประกนัชวีิตสะสมทรพัย์
• ประกนัชวีิตตลอดชพี

ประเภทประกันชวีิตบ านาญ

สามารถน าเบีย้ประกนัชวีิตที่ช าระ
จริงไปลดหยอ่นภาษไีดไ้มเ่กนิ 

100,000 บาทตอ่ปี

ลดหยอ่นภาษีได้สูงสุด 200,000 บาท    
ซึ่งไม่เกนิ 15% ของเงนิได้พงึประเมนิ

สามารถลดหยอ่นภาษี
ได้เท่าจ านวนเบีย้ทีจ่า่ยจริง

ไม่เกิน 25,000 บาท 

• ประกนัสุขภาพ • ประกนัชวีิตแบบบ านาญ

ประเภทประกันสขุภาพ

ประกันชีวิตและสิทธิประโยชน์ในการลดหย่อนภาษี
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ข้อดีของการท าประกนัชวีติ 
ที่มีประโยชน์ที่มากกวา่แคก่ารคุม้ครองชวีติ

สร้างหลักประกนัใหก้บัครอบครัว

เบี้ยประกนัภยัน าไปลดหยอ่นภาษไีด้

เงินออมเพิ่มมลูค่าและไดค้วามคุ้มครอง

การออมเงนิในระยะยาว อย่างมีวินัย
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หลักการน าเสนอผลิตภัณฑ์ตามโครงสร้างแบบประกัน (Feature)

1.  ชื่อแบบประกนั

2.  ระยะเวลาของสัญญา

3.  ความคุ้มครอง

4.  ระยะเวลาช าระเบีย้

5.  เงินคืนครบก าหนดสญัญา

6.  เงินคืนระหว่างสัญญา
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Feature
โครงสร้าง
แบบประกัน

Advantage
จุดเด่น

แบบประกัน

Benefit
ผลประโยชน์
ที่ลูกค้าจะได้รับ

หลักการน าเสนอผลิตภัณฑ์

การเตรียมความพร้อมเป็นสิ่งส าคัญแต่ความส าเร็จจะขึ้นอยู่กับว่า มีน าเสนอได้อย่างมีประสิทธิภาพเพียงใด
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แบบกรมธรรม์ประกันชีวิตแบบออมทรัพย์

❑ อาคเนย์ ซูเปอร์คุม้ 10/3

❑คุ้มสุข เต็มสบิ (10/5)

❑ อาคเนย์ ห้าให้ (15/8)
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จ่ายคืนเมื่อครบสัญญา หรือเมื่อเสียชีวติทุกกรณี

ลักษณะส าคัญ

ความคุ้มครอง
(Protection)

การเกบ็ออม
(Saving)

กรมธรรม์ประกันชีวิตแบบออมทรัพย์
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ประกันชีวิตที่ให้คุณคุ้มค่า 
มากกว่าค าว่า ประกันชีวิต

อาคเนย์ ซูเปอร์คุ้ม 
10/3
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เงินครบสญัญา 300%
รวมผลประโยชน์ตลอดสัญญาสูงถึง 361% ของจ านวนเงินเอาประกันภัย

10

เบีย้ประกนัของแบบประกนันี ้สามารถน าไปลดหยอ่นภาษไีดไ้มเ่กนิ 100,000 บาท

1                 2                   3          

ความคุ้มครองชวีิต % ของจ านวนเงนิเอาประกนัภัย

5% 5% 5% 6%

อาคเนย์ ซูเปอร์คุ้ม 10/3

4

6%

5

6%

6

7%

7

7%

8

7%

9

7%

110% 220%
330%
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เงื่อนไขการรับประกัน (อาคเนย์ ซูเปอร์คุ้ม 10/3)

ระยะเวลาคุม้ครอง : 10 ปี  
ระยะเวลาช าระเบีย้ : 3 ปี

จ านวนเงนิเอาประกนั
ขั้นต ่า 100,000 บาท

งวดการช าระเบี้ยประกนัภัย
รายปี ราย 6 เดือน และราย 3 เดือน

ลดหย่อนภาษี
ได้สูงสุด 100,000 บาท

อายุรับประกนัภัย
30 วัน - 70 ปี

ซื้อสัญญาเพิม่เตมิแนบทา้ยไดท้กุแบบ
ภายใต้ระเบยีบการรับประกนั 
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จุดเด่น อาคเนย์ ซูเปอร์คุ้ม 10/3

เบี้ยประกันสามารถน าไปหักลดหย่อนภาษีได้ 100,000 บาท ตามเงื่อนไขสรรพากร

คุ้ม   ...   รับเงินจ่ายคืนโดนใจ สูงขึ้นแบบขั้นบันได  5% , 6% และ 7% ของจ านวนเงินเอาประกันภัย

คุ้ม   ...   รับเงินจ่ายคืนรวมตลอดสัญญา สูงสุด  361% ของจ านวนเงินเอาประกันภัย

คุ้ม   ...   รับความคุ้มครองชีวิต สูงสุด  330% ของจ านวนเงินเอาประกันภัย
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ผู้ต้องการเงนิออมทีใ่ห้ผลตอบแทนสูง

ผู้ที่ตอ้งการ Passive Income ระยะสั้น

ผู้ที่ตอ้งการเงนิคืนสูงในอนาคต

ผู้ต้องการใช้สทิธกิารลดหย่อนภาษเีงนิได้บุคคลธรรมดา

42

กลุ่มลูกค้า

อาคเนย์ ซูเปอร์คุ้ม 10/3
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ประกันชีวิตที่ให้คุณคุ้มค่า 
มากกว่าค าว่า ประกันชีวิต

คุ้มสุข เต็มสิบ
10/5
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อาคเนย์ คุ้มสุข เต็มสิบ 10/5
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ทุนประกัน 200,000  ช าระเบี้ยปีละ 100,000
ช าระเบี้ย 5 ปี รวม 500,000
สิ้นปีกรมธรรม์ที่ 1 - 10
รับเงินคืนปีละ 5% ทั้งหมด 10 ครั้ง 

100,000

ครบก าหนดสัญญา รับเงิน 250% 500,000

ผลประโยชน์รวมตลอดสัญญา (300%) 600,000

ส่วนต่าง 100,000

ตัวอย่างผลประโยชน์
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เงื่อนไขการรับประกัน (คุ้มสุข เต็มสิบ 10/5)

ระยะเวลาคุม้ครอง : 10 ปี  
ระยะเวลาช าระเบีย้ : 5 ปี

จ านวนเงนิเอาประกนั
ขั้นต ่า 30,000 บาท

งวดการช าระเบี้ยประกนัภัย
รายปี / ราย 6 เดือน / ราย 3 เดือน 

ลดหย่อนภาษี
ได้สูงสุด 100,000 บาท

อายุรับประกนัภัย
30 วัน - 65 ปี

อตัราเบีย้ประกนัภยั 500 บาท ตอ่ทนุประกนั 1,000

ซื้อสัญญาเพิม่เตมิแนบทา้ยไดท้กุแบบ
ภายใต้ระเบยีบการรับประกนั 
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จุดเด่นคุ้มสุขเต็มสิบ 10/5

เบี้ยประกันสามารถน าไปหักลดหย่อนภาษีได้ 100,000 บาท

คืนเงิน 5% ของทุนประกันทุกปี ตั้งแต่ปีแรกถึง ปีท่ี 10

คืนเงิน สามารถฝากสะสมไว้ที่บริษัทได้

เริ่มต้นออมเงินได้ตั้งแต่ จ านวนเงินเอาประกัน 30,000 บาท

ไม่นับรวมกับทุนประกัน กธ.สามัญ ในการตรวจสุขภาพ



48

ผู้ต้องการเงนิออมทีใ่ห้ผลตอบแทนสูง

ผู้ที่ตอ้งการ Passive Income ระยะสั้น

ผู้ที่ตอ้งการเงนิคืนสูงในอนาคต

ผู้ต้องการใช้สทิธกิารลดหย่อนภาษเีงนิได้บุคคลธรรมดา

48

กลุ่มลูกค้า

อาคเนย์ คุ้มสุขเต็มสิบ 10/5
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ตัวแทน: นอกจากคุณ... ฝากเงินไว้กับธนาคารแล้ว ยังมีการลงทุนในรูปแบบอื่นบ้างมั้ย ครับ
ลูกค้า: ก็ลงทุนไว้ส่วนหน่ึง...ครับ...
ตัวแทน: แสดงว่าคุณ... เป็นผู้ที่มีการวางแผนทางการเงินและมีวินัยสูง คงต้องมาขอความรู้ด้านการลงทุน   

จากคุณ...... เพราะผมเองก็เพิ่งเข้ามาเรียนรู้การลงทุนครับ แล้วผลตอบแทนเฉลี่ยที่ผ่านมาเป็น  
อย่างไรบ้างครับ 

ลูกค้า: ผลตอบแทนก็ มีท้ังดีและไม่ด ีครับ
ตัวแทน: ใช่ครับ...ของผมเองมีทั้งดี และไม่ดี เหมือนคุณ..... แต่ก็ต้องยอมรับความเส่ียงจากการลงทุนซึ่งมัน    

ไม่แน่นอน

บทเจรจาการขาย อาคเนย์ คุ้มสุขเต็มสิบ 10/5
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ตัวแทน: คุณ.......ครับ หากวันนี้ผมมีผลิตภัณฑ์ท่ีสามารถการันตีผลตอบแทนท่ีแน่นอนได้ 

แต่มีความเสี่ยงน้อยกว่าการลงทุน แต่ได้มากกว่าการฝากเงินไว้กับธนาคาร พร้อมสิทธิในการ

ลดหย่อนภาษี  ที่ส าคัญคือมีความคุ้มครองให้กับคุณ...ตลอดระยะเวลา 10 ปี 

ผมขออนุญาตใช้เวลา ไม่เกิน 10 นาที ขออธิบายรายละเอียดและผลประโยชน์ของแผน

การออมทรัพย์นี้ให้กับคุณ........   เพื่อเป็นข้อมูลในการตัดสินใจ นะครับ

บทเจรจาการขาย อาคเนย์ คุ้มสุขเต็มสิบ 10/5



5151

ประกันชีวิตที่ให้คุณคุ้มค่า 
มากกว่าค าว่า ประกันชีวิต

อาคเนย์ ห้าให้ 
15/8
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เงินครบสญัญา 100%
รวมผลประโยชนต์ลอดสญัญาสงูถงึ 135% ของจ านวนเงนิเอาประกนัภัย

15

และรบัเงินคืน 20%
เบีย้ประกนัของแบบประกนันี ้สามารถน าไปลดหยอ่นภาษไีดไ้มเ่กนิ 100,000 บาท

อาคเนย์ ห้าให้ 15/8 

1           2           3          4                                     8 9

คุ้มครองชวีิต 100% ของจ านวนเงนิเอาประกนั

……………..

…………….. …………….. ……………..

1% 1% 1% 1% 1% 1% 1% 1% 1%
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จุดเด่น อาคเนย์ ห้าให้ (15/8)

ให้.....เบี้ยประกันน าไปหักลดหย่อนภาษีได้ 100,000 บาท

ให้..... เงินจ่ายคืน 1% ทุกปี

ให้..... เงินจ่ายคืนพิเศษ 20% ของทุนประกันภัย เมื่อครบก าหนดสญัญา

ให้..... เงินจ่ายคืน 100% ของทุนประกันภัย เมื่อครบก าหนดสัญญา

ให้..... คุณจ่ายเบี้ยประกันสบายๆ
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เงื่อนไขการรับประกัน (อาคเนย์ ห้าให้ 15/8)

ระยะเวลาคุม้ครอง : 15 ปี  
ระยะเวลาช าระเบีย้ : 8 ปี

จ านวนเงนิเอาประกนั
ขั้นต ่า 100,000 บาท

งวดการช าระเบี้ยประกนัภยั
รายปี ราย 6 เดือน และราย 3 เดือน

ลดหย่อนภาษี
ได้สูงสุด 100,000 บาท

อายุรับประกนัภัย
30 วัน - 65 ปี

อัตราเบีย้ประกนัภยั ขึ้นอยูก่บัเพศ และ อายุ

ซื้อสัญญาเพิม่เตมิแนบทา้ยไดท้กุแบบ
ภายใต้ระเบยีบการรับประกนั 
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ผู้ต้องการเงนิออมทีใ่ห้ผลตอบแทนสูง

ผู้ที่ตอ้งการ Passive Income ระยะสั้น

ผู้ที่ตอ้งการเงนิคืนสูงในอนาคต

ผู้ต้องการใช้สทิธกิารลดหย่อนภาษเีงนิได้บุคคลธรรมดา

57

กลุ่มลูกค้า

อาคเนย์ ห้าให้ (15/8)
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ตัวแทน: นอกจากคุณ... ฝากเงินไว้กับธนาคารแล้ว ยังมีการลงทุนในรูปแบบอื่นบ้างมั้ย ครับ
ลูกค้า: ก็ลงทุนไว้ส่วนหน่ึง...ครับ...
ตัวแทน: แสดงว่าคุณ... เป็นผู้ที่มีการวางแผนทางการเงินและมีวินัยสูง คงต้องมาขอความรู้ด้านการลงทุน   

จากคุณ...... เพราะผมเองก็เพิ่งเข้ามาเรียนรู้การลงทุนครับ แล้วผลตอบแทนเฉลี่ยที่ผ่านมาเป็น  
อย่างไรบ้างครับ 

ลูกค้า: ผลตอบแทนก็ มีท้ังดีและไม่ด ีครับ
ตัวแทน: ใช่ครับ...ของผมเองมีทั้งดี และไม่ดี เหมือนคุณ..... แต่ก็ต้องยอมรับความเส่ียงจากการลงทุนซึ่งมัน    

ไม่แน่นอน

บทเจรจาการขาย อาคเนย์ ห้าให้ (15/8)
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ตัวแทน: คุณ.......ครับ หากวันนี้ผมมีผลิตภัณฑ์ท่ีสามารถการันตีผลตอบแทนท่ีแน่นอนได้ 

แต่มีความเสี่ยงน้อยกว่าการลงทุน แต่ได้มากกว่าการฝากเงินไว้กับธนาคาร พร้อมสิทธิในการ

ลดหย่อนภาษี  ที่ส าคัญคือมีความคุ้มครองให้กับคุณ...ตลอดระยะเวลา 15 ปี 

ผมขออนุญาตใช้เวลา ไม่เกิน 10 นาที ขออธิบายรายละเอียดและผลประโยชน์ของแผน

การออมทรัพย์นี้ให้กับคุณ........   เพื่อเป็นข้อมูลในการตัดสินใจ นะครับ

บทเจรจาการขาย อาคเนย์ ห้าให้ (15/8)
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ตัวแทน: นอกจากคุณ... ฝากเงินไว้กับธนาคารแล้ว ยังมีการลงทุนในรูปแบบอื่นบ้างมั้ย คะ/ครับ
ลูกค้า: ก็ลงทุนไว้ส่วนหน่ึง...ครับ...
ตัวแทน: แสดงว่าคุณ... เป็นผู้ที่มีการวางแผนทางการเงินและมีวินัยสูง ดิฉัน/ผมคงต้องมาขอความรู้ด้านการลงทุน   

จากคุณ...... เพราะดิฉัน/ผมเองก็เพิ่งเข้ามาเรียนรู้การลงทุนคะ/ครับ 
แล้วผลตอบแทนเฉลี่ยที่ผ่านมาเป็นอย่างไรบ้างครับ 

ลูกค้า: ผลตอบแทนก็ มีท้ังดีและไม่ด ีครับ
ตัวแทน: ใช่ครับ...ของผมเองก็มีทั้งดี และไม่ดี เหมือนคุณ..... แต่ก็ต้องยอมรับความเส่ียงจากการลงทุนซึ่งมัน    

ไม่แน่นอน

บทเจรจาการขาย อาคเนย์ ห้าให้ (15/8)
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ตัวแทน: คุณ.......ครับ หากวันนี้ดิฉัน/ผม มีผลิตภัณฑ์ที่สามารถการันตีผลตอบแทนที่แน่นอนได้ 

มีความเสี่ยงน้อยกว่าการลงทุน แต่ได้มากกว่าการฝากเงินไว้กับธนาคาร 

พร้อมทั้งได้รับสิทธิในการลดหย่อนภาษ ี ที่ส าคัญคือมีความคุ้มครองให้กับคุณ...

ตลอดระยะเวลา 15 ปี คุณ...คิดว่าดีมั้ยครับ

ลูกค้า: ก็น่าจะดีนะครับ

ตัวแทน: ดิฉัน/ผมขออนุญาตใช้เวลา ไม่เกิน 10 นาที ขออธิบายรายละเอียดและผลประโยชน์

ของแผนการออมทรัพย์นี้ให้กับคุณ.....เพื่อเป็นข้อมูลในการตัดสินใจ นะคะ/ครับ

บทเจรจาการขาย อาคเนย์ ห้าให้ (15/8)
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แบบกรมธรรม์ประกันชีวิตแบบตลอดชีพ

❑ ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489R
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1

2

3

5

4

6

มีภาระที่ต้องดูแลมาก  
อยากจ่ายเบี้ยฯ เบาๆ 

อยากหาหลักประกันดี ๆ
เบี้ยฯ ไม่แพง 

อยากเก็บเงินเป็นก้อนไว้ใน
อนาคต 

อยากได้ความคุ้มครองสูงๆ

อยากได้ที่มีผลตอบแทน
ระหว่างทาง

ไม่อยากจ่ายเบี้ยฯ 
ทิ้งไปเปล่า ๆ

กรมธรรม์ประกันชีวิตแบบตลอดชีพ
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ทรัพย์มั่นคงพิเศษ

2489-R

ยิ้มได้เต็มที่ ด้วยค่าเบี้ยประกันต ่า
ความคุ้มครองสูงที่ให้ความมั่นคง
กับคุณ และคนที่คุณรักด้วย

64
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ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 R

เงินครบสญัญา 2,000,000 บาท

หยุดช าระเบี้ย

รวมผลประโยชน์ตลอดสัญญาสูงถึง 2,200,000 บาท

ช าระเบีย้ประกนั เพียง 24 ครั้ง เท่านั้น 

89

รับเงนิคืน 200,000 บาท

เบีย้ประกนัของแบบประกนันี ้สามารถน าไปลดหยอ่นภาษไีดไ้มเ่กนิ 100,000 บาท

1   2    3    4                                       24 25

คุ้มครองชวีิต 1,000,000 บาท และ เบี้ยประกนั* ที่ช าระมาทัง้หมด
แต่ไม่เกนิ 2,000,000 บาท หรือมลูค่าเวนคืนที่มากกว่า

ตัวอย่าง : นายสุดคุม้ เกินใจ อายุ 30 ปี เพศชาย ทุนประกนั 1,000,000 บาท
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ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 R ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 R

อัตราเบี้ยแบบ “ทรัพยม์ั่นคงพิเศษ 2489-R” ต่อจ านวนเงนิเอาประกนัภยั 1,000 บาท

เพศ ชาย หญิง

อายุ รายปี 6 เดือน 3 เดือน รายเดอืน รายปี 6 เดือน 3 เดือน รายเดอืน

20 24.68 12.83 6.66 2.22 16.26 8.46 4.39 1.46

25 27.61 14.36 7.45 2.48 18.72 9.73 5.05 1.68

30 31.63 16.45 8.54 2.85 22.06 11.47 5.96 1.99

35 37.68 19.59 10.17 3.39 26.82 13.95 7.24 2.41

40 45.63 23.73 12.32 4.11 33.67 17.51 9.09 3.03
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ตัวอย่างการค านวณเบี้ยประกัน
เพศชาย อายุ 30 ปี ซื้อทรัพย์มั่นคงพิเศษ2489-R  ทุนประกนั 1,000,000 บาท 
(อัตราเบี้ย 31.63 ต่อ 1,000 บาท) ระยะช าระเบี้ย 24 ครั้ง ระยะเวลาคุ้มครองถึงอายุ 89 ปี

ทุนประกันx อัตราเบี้ย
1,000

=   1,000,000 x 31.63                          
1,000  

ช าระเบี้ยปีละ                   = 31,630 บาท

ราย 6 เดือน  =  เบี้ยประกนัรายปี x 0.52
ราย 3 เดือน  =  เบี้ยประกนัรายปี x 0.27
รายเดอืน  =  เบี้ยประกนัรายป ีx 0.09

ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 R
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วิธีค านวณอายุของ
ผู้ขอเอาประกัน
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ผลลัพธ์           45                     6               26

ตัวอย่าง
นาย ก เกิดเมือ่วันที ่8 สิงหาคม 2518 ได้ยื่นขอท าประกันชวีิต   เมื่อวันที่ 4  มีนาคม 2564

การค านวนอายุของผู้ขอเอาประกัน

ปัจจุบนั 2564 3 4

วันเกิด 2518 8 8

อายุ 46 ปี
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ตัวอย่าง : กรณีผู้เอาประกันภัยเสียชีวิต ในปีที่ 10 
พิจารณาระหว่าง

ทุนประกนัพร้อมเบี้ยประกนัทีช่ าระมาแลว้ทั้งหมดไมเ่กนิ 200% หรือ เงินเวนคนืทีม่ากกวา่

       1.ทุนประกนั + เบี้ยที่ช าระมาทัง้หมด (ไม่เกนิ 200 % ของทนุประกนั)
  ทุนประกนัชวีิต            1,000,000 บาท 
  เบี้ยประกนัทีช่ าระมาทัง้สิน้                       316,300 บาท

รวม     1,316,300 บาท (ไม่เกนิ 200 % ของทนุประกนั)

หรือ 2.มูลค่าเงนิเวนคนื สิ้นปีที่10                           188,000 บาท          

ดังนัน้
    เสียชวีิต ในปีที่ 10    รับ  ทุนประกนั + เบี้ยทีช่ าระมาทัง้หมด       1,316,300   บาท

ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 R
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ระยะเวลาคุม้ครอง : ถึงอายุ 89 ปี  
ระยะเวลาช าระเบีย้ : 24 ปี

จ านวนเงนิเอาประกนัขั้นต า่ 100,000 บาท

งวดการช าระเบี้ยประกนัภยั
รายปี / ราย 6 เดือน / ราย 3 เดือน/รายเดอืน 

ลดหย่อนภาษีไดสู้งสุด
100,000 บาท

อายุรับประกนัภัย
30 วัน - 64 ปี

ซื้อสัญญาเพิ่มเตมิแนบทา้ยไดท้กุแบบ
ภายใต้ระเบียบการรับประกนั 

เงื่อนไขการรับประกัน ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 R
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• แผนความคุ้มครองผู้น าครอบครัวที่เป็นก าลังส าคัญ

74

ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 Rทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 R

• คุ้มค่าเหมือนท าประกันฟรี

• แผนความคุ้มครองส าหรับ ภาระหนี้สิน ค่าใช้จ่ายสุดท้ายในชีวิต หรือเป็นมรดก

• แผนความคุ้มครอง ที่เหมาะส าหรับซื้อสวัสดิการในระยะยาว

• ได้เงินก้อนเป็นค่าใช้จ่ายเมื่อผู้เอาประกันมอีายุครบ 89 ปี

จุดเดน่แบบประกัน
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หัวหน้าครอบครวัที่มีภาระหน้าทีด่แูลค่าใชจ้่าย

คนโสดทีม่ภีาระดแูลครอบครวั

ผู้ที่เริม่ท างานและมรีายได้

ผู้ที่ตอ้งการสร้างสวัสดกิารการประกนัสุขภาพให้กบัตนเอง

ผู้ที่ตอ้งการซือ้กรมธรรมเ์พื่อความคุ้มครองเปน็เล่มแรก

75

ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 R

กลุ่มลูกค้า



76

แผนคุ้มครองรายได้ครอบครัว (ทรัพยมั่นคงพิเศษ 2489R)
ตัวแทน:  ไม่ทราบว่าคุณ...เห็นด้วยมั้ยคะ/ครับ ว่ารายได้ของเราแปรเปลี่ยนไปเป็นค่าใช้จ่ายต่างๆในแต่ละเดือน

ไม่ว่าจะเป็นที่อยู่อาศัย อาหาร สุขภาพ  และอื่นๆ เพื่อคนในครอบครัวของเรา
ลูกค้า:     ใช่ ครับ เห็นด้วย 
ตัวแทน: ขอโทษนะคะ/ครับ ปกติแล้ว คุณ...เก็บออมประมาณกี่เปอร์เซ็นต์ของรายได้ 

เมื่อเปรียบเทียบกับค่าใช้จ่ายข้างต้นคะ/ครับ เช่นเก็บ 10-15 % ที่เหลือเป็นค่าใช้จ่าย
ลูกค้า: ก็เก็บบ้างครับแต่ไม่มาก   รายจ่ายเยอะครับ 
ตัวแทน: อย่างไรก็ตามแสดงว่าคุณ...เป็นผู้ที่มีความรอบคอบมากนะคะ/ครับ เพราะคนส่วนใหญ่แล้วมักจะใช้ก่อนเก็บ

บทเจรจาการขาย

76

ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 R
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บทเจรจาการขาย (ต่อ)
ตัวแทน: แล้วค่าใช้จ่ายในแต่เดือนของคุณ...ประมาณสักกี่เปอร์เซ็นต์คะ/ครับ จาก 100% ของรายได้
ลูกค้า: ก็เยอะอยู่นะครับ ทั้งผ่อนบ้านทั้งผ่อนรถ  และค่าใช้จ่ายทุกอย่างในบ้าน
ตัวแทน: สมมุตินะคะ/ครับ ว่าค่าใช้จ่ายตรงนั้นเป็น 70% ของรายได้ แล้วถ้าวันหนึ่ง
        หากเราเผอิญต้องสูญเสียรายได้ส่วนนั้นไปอย่างถาวร จนเป็นเหตุท าให้รายได้ของเราไม่สามารถ      

ที่จะแปรเป็นค่าใช้จ่าย เพื่อมาดูแลครอบครัวในแต่ละเดือนได้อีกต่อไป เราจะท าอย่างไรดีคะ/ครับ? 
เพื่อลดความกังวลในกรณีที่เราต้องสูญเสียรายได้ดังกล่าว

ลูกค้าก าลงัคดิ
      หากคุณ.....ยังไม่มีวิธีการ ดิฉัน/ผมขออนุญาตน าเสนอวีธกีารแก้ปัญหา หากเราต้องขาดรายได้อย่างกะทนัหัน 

โดยน าเงินออมส่วนหนึ่งที่คุณ..เก็บไว้ออกมาใช้ในการ ปกป้อง 70% ที่เป็นค่าใช้จ่ายที่เกิดขึ้นในแต่ละเดือน  
ว่ามันจะช่วยได้อย่างไร ขออนุญาตอธิบายรายละเอียดตรงนี้ ไม่เกิน 10 นาท ี เพื่อเป็นข้อมูลในการตัดสนิใจนะคะ/ครับ
(เสนอโครงการ)

ทรัพย์มั่นคงพิเศษ 2489 R
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แบบกรมธรรม์ประกันชีวิตแบบบ านาญ

❑ อาคเนย์บ านาญ ซีรี่ย์ 95
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สร้างเงินออม เพื่อความพร้อม
กับชีวิตดีๆ ตอนเกษียณ

เพราะมี

อาคเนย์บ านาญ

ซีรี่ย์ 95
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ค่าใช้จ่ายวยัเกษียณ 4 ด้าน

Facebook : วางแผนการเงนิกบั Insuranger
จาก AomMoney.com : คา่ใชจ้า่ยวัยเกษียณ 4 ดา้นทีค่นท างานตอ้งเริม่คดิตัง้แตว่ันนี้
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รวมผลประโยชน์ตลอดสัญญาสูงถึง 465% ของจ านวนเงินเอาประกันภัย

ความคุ้มครองชวีิต

อาคเนย์ บ านาญ ซีรี่ส์ 95

ช่วงก่อนรับบ านาญ
รับความคุ้มครองชีวิตในจ านวนเงินเอาประกันภัย

ที่เพิ่มขึ้นตามช่วงอายุของผู้เอาประกันภัย

ช่วงรับบ านาญ
สามารถเลือกรับบ านาญงวดเดียว หรือเลือกรับเงินบ านาญทุก ๆ ปี 

ปีละ 15% ของจ านวนเอาประกันภัยจนครบ 20 งวด

เลือกระยะเวลาช าระเบี้ยได้ตามใจ
ครั้งเดียว , 5 ปี , 10 ปี , ถึงอายุ 55 ปี ,ถึงอายุ 60 ปี และ ถึงอายุ 65 ปี

รับเงินบ านาญ 15% ของจ านวนเงินเอาประกันภัยทุกปี 
นับตั้งแต่วันครบรอบปีกรมธรรม์ท่ีผู้เอาประกันมีอายุครบ 65 - 95 ปี รวมสูงสุด 31 งวด

1 5 10 55อายุ 60 65

15% 15% 15% 15% 15%

95







อัตราเบีย้ประกนัภยั ขึ้นอยูก่บั แบบ , เพศ และ อายุ



อัตราเบีย้ประกนัภยั ขึ้นอยูก่บั แบบ , เพศ และ อายุ



อัตราเบี้ยประกัน

อาคเนย์ เกษียณ ชิลล์ 95/5



จุดเด่น อาคเนย์ บ านาญ ซีรี่ส์ 95

เบี้ยประกันสามารถน าไปหักลดหย่อนภาษีได้   200,000 บาท
ตามประกาศกรมสรรพากร       

ให้คุณวางแผนการเกษียณ ด้วยตนเอง แบบชิลๆ 

เลือกระยะเวลาการช าระเบี้ยได้ตามความต้องการ สั้น กลาง ยาว

รับเงินบ านาญ  15% ของทุนประกันภัยทุกปี ตั้งแต่อายุ 65 – 95 ปี

การันตีเงินบ านาญ 20 งวด



.....................................................................
.....................................................................
.....................................................................

กลุ่มลูกค้า
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จุดเด่นอาคเนย์บ านาญ ซีรี่ย์ 95

1. เบี้ยประกันคุ้มค่า ลดความกังวลที่จะจา่ยค่าเบี้ย
2. ความคุ้มครองสูง
3. สามารถซื้อสัญญาเพิ่มเติมได้ทุกแบบ 
4. สามารถน าเบี้ยประกันลดหย่อนภาษี 
ได้สูงสุด 200,000 บาท

5. ใช้ส าหรับวางแผนเกษียณ



91

-ผู้ที่ต้องการวางแผนเก็บเงินยามเกษียณยามท่ีมีอายุยืนยาว
-ผู้ที่ต้องการวางแผนเตรียมความพร้อมเกษียณอายุในเรื่องค่าดูแลสุขภาพ
-ผู้ที่ต้องการวางแผนเตรียมความพร้อมส าหรับค่าใช้จ่ายในชีวิตประจ าวัน
-ผู้ที่ต้องการวางแผนเตรียมความพร้อมส าหรับค่าใช้ในการพักผ่อนท่องเที่ยว
-ผู้ที่ต้องการวางแผนเตรียมความพร้อมส าหรับปิดภาระหนี้สินระยะยาว

เพื่อเตรียมเป็นคนเกษียณอายุที่มคีวามสขุและไมเ่ปน็ภาระให้กับลูกหลาน...ของท่าน

กลุ่มลูกค้า
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อาคเนย์บ านาญ ซีรี่ย์ 95 (1/4) 

ผู้ขาย : คุณ...คะ/ครับ ในปัจจบุนัการวางแผนเกษียณอายเุป็นสิง่ส าคญั หลายๆคนเริ่มหนัมาเตรยีมความพร้อม
ส าหรับการเกษียณกนัมากขึน้ คุณ...เหน็ดว้ยไหม คะ/ครับ 

ผู้มุ่งหวัง : ใช่ เห็นด้วยครับ

ผู้ขาย : คุณ... คะ/ครับ ในตอนทีเ่ราเกษยีณอายุ/ค่าใชจ้า่ยหลงัเกษยีณอายุ เช่น ค่าอาหาร ค่าน ้า ค่าไฟ ค่าสบู่ ยาสีฟ น
คุณ...คิดวา่ น่าจะประมาณสกัเทา่ไรตอ่เดือน คะ/ครบั

ผู้มุ่งหวัง : น่าจะ 50,000 บาท ต่อเดือนครับ

ผู้ขาย : คุณ... คะ/ครับ ไม่ว่าวันนี้ เราจะมีเงนิกอ้นนีห้รือไมม่ี ยามที่เราเกษียณอายกุต็อ้งมีค่าใชจ้า่ย
เดือนละ 50,000 บาทอยูด่ ีถูกตอ้งไหมคะ/ครับ

ผู้มุ่งหวัง : ใช่ครับ

บทเจรจาการขาย
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ผู้ขาย : สมมตวิ่า ตอนทีเ่ราเกษยีณอายุแล้วเราไมไ่ด้เตรียมความพร้อมของเงนิกอ้นนี้ไวแ้ละเกดิเหตุการณเ์หล่านีข้ึ้น เช่น 
การมอีายยุืนยาว ค่าใช้จา่ยในชวีิตประจ าวนั  ค่าอาหารเสือ้ผา้ ค่ายารักษาโรค ค่ารักษาพยาบาล จากการเจ็บปว่ย
ต่างๆ ไม่ทราบว่าคุณ...มวีิธีการเตรียมความพร้อมอย่างไรยามเกษยีณอายุ คะ/ครบั

ผู้มุ่งหวัง : ยังไม่มีครับ

ผู้ขาย : ในฐานะทีเ่ราตอ้งเตรียมเงนิกอ้นดงักลา่ว ถ้าเราสามารถวางแผนเพือ่การเกษียณอายุได้อย่างมีความสุข 
อยากกนิได้กนิ  อยากเทีย่วไดเ้ทีย่ว อยากจะท าอะไรท าตอนเราเกษยีณอายกุไ็ด้ท า 
คุณ...คิดวา่ ถ้าสามารถท าไดจ้ะดมีัย้คะ/ครบั

ผู้มุ่งหวัง : น่าจะดีนะครับ

บทเจรจาการขาย อาคเนย์บ านาญ ซีรี่ย์ 95 (2/4) 
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ผู้ขาย : คุณ....คะ/ครับ ดิฉัน/ผมขออนุญาตจดัแผนการเพือ่เตรียมการวางแผนเกษยีณอายใุหก้บัคุณ...นะคะ/ครับ
คุณ...คาดการณ์ไวว้่า จะอยู่อย่างมคีวามสุขหลงัเกษียณอาย ุซักกีป่ดีคีะ/ครับ

ผู้มุ่งหวัง : 20 ปีครับ

ผู้ขาย : สรุปเคา่ใชจ้า่ยหลงัเกษยีณ เดือนละ 50,000 (50,000 บาท/เดอืน x 12 เดือน x 20 ปี) = 12,000,000 บาท
เงินจ านวนนีเ้พียงพอส าหรบัคุณ... ท าให้เราอุน่ใจและสบายใจไดถ้า้เราตอ้งเจบ็ไข้ไดป้ว่ย
เป็นคนเกษยีณอายทุี่มคีวามสุข และไม่เปน็ภาระให้ลกูหลาน การวางแผนอยา่งรอบคอบเพื่อเตรยีมเงินออม
ไว้ส าหรับใช้ยามเกษียณจงึเปน็สิ่งส าคัญ คุณ...เหน็ดว้ยนะคะ/ครบั

ผู้มุ่งหวัง : เห็นด้วย คะ/ครับ

บทเจรจาการขาย อาคเนย์บ านาญ ซีรี่ย์ 95 (3/4) 
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ผู้ขาย : คุณ...คะ/ครับ ยังเงนิอกีสว่นทีต่อ้งเตรยีมคือ การปดิภาระหนีส้ินระยะยาว 
ไม่ทราบว่าขณะนีม้ีหนี้สินก้อนนี้อยู่บ้างไหมคะ/ครับ 

ผู้มุ่งหวัง : บ้านติดธนาคารอยู่ 2,000,000 บาท / รถยนต์ติดไฟแนนซ์อยู่ 800,000 บาท 

ผู้ขาย : หนี้สินทัง้บา้นและรถ รวมแล้วจ านวน 2,800,000 บาทนะคะ/ครบั 
ดิฉัน/ผม ขออนญุาตน าเสนอโครงการวางแผนเกษียณอายเุพือ่เตรียมความพร้อมยามเกษยีณอยา่งมัน่ใจ 
ให้กับคุณ...เพือ่เตรียมเปน็คนเกษยีณอายุทีม่คีวามสุขและไมเ่ป็นภาระใหก้บัลกูหลานนะคะ/ครบั 
เรามาฟ งโครงการกันเลยนะคะ/ครบั (เสนอโครงการ)

บทเจรจาการขาย อาคเนย์บ านาญ ซีรี่ย์ 95 (4/4) 
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แบบประเมินการฝึกอบรม
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