


เฟ่ืองฟ้า นราจนัทร ์



ค าตอบ

เหตผุลหลกั
ทีค่นเราตอ้งท าประกนัชวีติ



1. อายสุ ัน้ 3. เจ็บ,ป่วย,โรครา้ย

2. อายยุนื 4. ออมเงนิ,ลดหย่อนภาษี



เหตผุลของความไม่แน่นอน

ตาย กอ่นเวลา

DIE TOO SOON



เหตุผลของความซบัซอ้นทางการเงิน

ตาย หลงัเวลา

LIVE TOO LONG



เปลีย่นรายจา่ยไม่แน่นอนใหแ้น่นอน

คา่ใชจ้า่ย กอ้นโต
UNEXPECTED LARGE EXPENSE



ไม่ชอบประกนัแตช่อบผลของประกนั

• เงินออม

• ลดหย่อนภาษี

• ลงทุน

• OTHER BENEFIT





Product Highlight



HERO 10/5

เอกสารภายใน ใชส้ าหรบั Training ตวัแทนเทา่น ัน้



HERO 10/5 จดุเดน่ของผลติภณัฑ์

ไดเ้งนิคนืรับเงนิคนืสงูตัง้แตปี่แรก
รับเงนิ 20% ของจ ำนวนเงนิเอำประกนัภัย สิน้ ปีที่1 – 5
รับเงนิ 100% ของจ ำนวนเงนิเอำประกนัภัย สิน้ ปีที ่6 – 9

คุม้ครองชวีติสงูสดุ 500%

ฟร ีคำ่รดูบตัรเครดติทกุปี

ใหเ้งนิคนื ชว่ย
ลดหยอ่นภำษี
วนไป >>>

หมำยเหตุ : % หมำยถงึเปอรเ์ซ็นตข์องจ ำนวนเงนิเอำประกันภัยเริม่ตน้ , กำรลดหยอ่นภำษีเงนิไดบ้คุคลธรรมดำใหเ้ป็นไปตำมทีก่รมสรรพำกรก ำหนด

ลดหยอ่นภำษี
สงูสดุ 

100,000
บำท 

ไมต่รวจและไมต่อ้งตอบค ำถำมสขุภำพ



หมำยเหตุ : % หมำยถงึเปอรเ์ซ็นตข์องจ ำนวนเงนิเอำประกันภัยเริม่ตน้

อตัราเบีย้ประกนัภยัรายปีตอ่จ านวนเงนิเอาประกนัภยั 1,000 บาท

อายุ เพศชาย เพศหญงิ

30 วนั  - 70 ปี 1,000 1,000

เง ือ่นไขการรบัประกนัภยั

อำยรุับประกนัภัย : 30 วัน – 70 ปี

 จ ำนวนเงนิประกนัภัย : ขัน้ต ำ่ 30,000 บำท / เพิม่ขัน้ละ 1,000 บำท

HERO 10/5



HERO 10/5

ใหเ้งนิคนื ชว่ยลดหยอ่นภำษีวนไป ชอบเอำเงนิไปลงทนุตอ่
ใหร้ำงวัลตวัเองไดด้ว้ยของชิน้ใหญ่

ไมต่อ้งรอนำน

321

ไอเดยีในการขาย



HERO 10/5

ปี
เบีย้

ประกนั
เงนิคนื

1 100,000 20,000

2 100,000 20,000

3 100,000 20,000

4 100,000 20,000

5 100,000 20,000

6 100,000

7 100,000

8 100,000

9 100,000

10 40,000

รวม 500,000 540,000

ก าไร 40,000

ปี
เบีย้

ประกนั
เงนิคนื

1 100,000 20,000

2 100,000 20,000

3 100,000 20,000

4 100,000 20,000

5 100,000 20,000

6 100,000

7 100,000

8 100,000

9 100,000

10 40,000

รวม 500,000 540,000

ก าไร 40,000

ปี
เบีย้

ประกนั
เงนิคนื

1 100,000 20,000

2 100,000 20,000

3 100,000 20,000

4 100,000 20,000

5 100,000 20,000

6 100,000

7 100,000

8 100,000

9 100,000

10 40,000

รวม 500,000 540,000

ก าไร 40,000

ช าระเบีย้ เลม่ 1 เลม่ 2 เลม่ 3

ใหเ้งนิคนื ชว่ยลดหยอ่นภำษีวนไป 1



HERO 10/5 ใหร้ำงวัลตวัเองไดด้ว้ยของชิน้ใหญ่ ไมต่อ้งรอนำน 3

ปี เบีย้ประกนั เงนิคนื

1 100,000 20,000

2 100,000 20,000

3 100,000 20,000

4 100,000 20,000

5 100,000 20,000

6 100,000

7 100,000

8 100,000

9 100,000

10 40,000

รวม 500,000 540,000

ก าไร 40,000



Champion 10/2

แชมป์เป้ียน 10/2

Product Code: CP102

Sign off Version 2026.01.xx

เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง

หมายเหตุ : “เอไลฟ์ แชมป์เปี้ยน 10/2” เป็นชื่อทางการตลาด ของแบบประกัน “แชมป์เปี้ยน 10/2”



Champion 10/2

ใช้ชีวิตได้อย่างมั่นใจ ได้ทั้งความคุ้มครองและมีเงินเก็บสูงเพ่ือให้ได้ตามเป้าหมาย

แถมลดหย่อนภาษีได้ด้วยสูงสุด 100,000 บาท

ลดหย่อนภาษี

ให้มีเงินคืนเยอะ ๆ

ประกันแบบ

คุ้มครอง 10 ปีขึ้นไป

ลดหย่อนภาษีไดสู้งสุด

100,000 บาท

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น

หมายเหตุ : การลดหย่อนภาษีเงินได้บุคคลธรรมดาให้เปน็ไปตามทีก่รมสรรพากรก าหนด



Champion 10/2 : Market data 

ประมาณจ านวนผูเ้สียภาษีเงินได้บุคคลธรรมดาในแต่ละขัน้อัตราภาษี

เงินได้สุทธิ อัตราภาษี จ านวนผู้เสียภาษี (คน)

150,001-300,000 5% 2,000,000

300,001-500,000 10% 980,000

500,001-750,000 15% 500,000

750,001-1,000,000 20% 200,000

1,000,001-2,000,000 25% 200,000

2,000,001-5,000,000 30% 50,000

5,000,001 ขึ้นไป 35% 3,500

รวม 3,933,500

ที่มา : https://pantip.com/topic/39528495

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น



Champion 10/2

กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย

 ชาย-หญิง อายุ 25 ปี ขึ้นไป

ต้องการใช้ชีวิตได้อย่างอิสระเต็มที่ ไม่ต้องกังวลกับภาระในชีวิต 

อยากมีหลักประกันในชีวิตและมีเงินออมเก็บไว้ใช้ในอนาคต

ต้องการลดหย่อนภาษี

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุม้ครองและเงือ่นไขก่อนตดัสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น



Champion 10/2 จุดเด่นของผลิตภัณฑ์

ได้เงินคืนสูง ทุกปี 3%

รวมผลประโยชน์ตลอดสัญญา 227% 

สมัครง่ายไม่ต้องตรวจและ

ไม่ต้องตอบค าถามสุขภาพ

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น

ฟรีค่าธรรมเนียมบัตรเครดิตทุกปี

หมายเหตุ : % หมายถึงเปอร์เซ็นต์ของจ านวนเงินเอาประกันภัยเริ่มต้น, การลดหย่อนภาษีเงินได้บุคคลธรรมดาให้เป็นไปตามท่ีกรมสรรพากรก าหนด

ลดหย่อนภาษี

สูงสุด 

100,000

บาท 



Champion 10/2

เงื่อนไขการรับประกันภัย

 อายุรับประกันภัย 30 วัน – 65 ปี (Agency, Broker, Wealth )

 การช าระเบี้ยประกันภัยแบบรายปี

 จ านวนเงินเอาประกันภัยขั้นต่ า 30,000 บาท

 จ านวนเงินเอาประกันภัยเพิ่มขั้นละ 1,000 บาท

ชนิดใบค าขอเอาประกันภัย

 ใบค าขอเอาประกันชีวิตประเภทสามัญ แบบพิเศษ (ชนิดไม่มีค าถามสุขภาพ)

อัตราเบ้ียประกันภัยรายปี 

ต่อจ านวนเงินเอาประกันภัย 1,000 บาท

อายุ ชาย หญิง

30 วัน  - 65 ปี 1,000 1,000

หมายเหตุ : % หมายถึงเปอร์เซ็นต์ของจ านวนเงินเอาประกันภัยเริ่มต้น 

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น



ปีกรมธรรม์​
เบี้ยประกัน​

(รายปี) 

เงินคืน

ณ สิ้นปีกรมธรรม์​
ความคุ้มครองชีวติ​

1 100,000​ 3,000​ 101,000

2 100,000​ 3,000​ 202,000

3 3,000​ 202,000

4 3,000​ 202,000

5 3,000​ 202,000

6​ 3,000​ 202,000

7​ 3,000​ 202,000

8​ 3,000​ 202,000

9​ 3,000​ 202,000

10 200,000 202,000

รวม​ทั้งหมด 200,000 227,000

ผลประโยชน์เพิ่มเติม 27,000​

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น

ตัวอย่างตารางผลประโยชน์ และความคุ้มครองชีวิต

• เบ้ียประกันภัยปีละ 100,000 บาท 

• จ านวนเงินเอาประกันภัย 100,000 บาท
Champion 10/2



SafeSave 20/15

เซฟเซฟ 20/15

Product Code: SS2015

Sign off Version 2025.12.08

เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้นช่องทาง  Agency, Broker, Wealth



SafeSave 20/15

วัตถุประสงค์

• ได้ความเข้าใจที่ถูกต้องของลักษณะผลิตภัณฑ์

• เรียนรู้สิทธิประโยชน์ส าหรับลกูค้า

• เข้าใจกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย

• เรียนรู้เทคนิคการน าเสนอ

แบบประกัน เซฟเซฟ 20/15

แนวคิดใหม่ของการออมในรูปแบบประกันชีวิตพร้อมความคุม้ครอง — เก็บวันนี้เพือ่ใช้ชีวิตอย่างมัน่ใจในวันหนา้

เหมาะส าหรับคนรุ่นใหม่ทีอ่ยากออมอย่างมรีะบบและเห็นผลลพัธ์ทีช่ัดเจน

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น



SafeSave 20/15

ใช้ชีวิตได้อย่างมั่นใจ ได้ทั้งความคุ้มครองและมีเงินเก็บเพื่อให้ได้ตามเป้าหมาย

แถมลดหย่อนภาษีได้สูงสุด 100,000 บาท

อยากได้บ้าน
อยากมีธุรกิจ

ส่วนตัว

อยากไป

ท่องเที่ยว

อยากให้ลูกได้

เรียนสูงๆ
อยากได้รถ

เตรียมความ

คุ้มครองส าหรับคน

ที่

คุณรัก

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่าน้ัน



SafeSave 20/15

กลุ่มลูกค้าเปา้หมาย

 ชาย-หญิง อายุ 30 ปี ขึ้นไป

 ต้องการใช้ชีวิตได้อย่างอิสระเต็มท่ี ไม่ต้องกังวลกับภาระในชีวิต 

 อยากมีหลักประกันในชีวิตและมีเงินออมเก็บไว้ใช้ในอนาคต

 ต้องการลดหย่อนภาษี

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น



หมายเหตุ : การลดหย่อนภาษีเงินได้บุคคลธรรมดาให้เป็นไปตามท่ีกรมสรรพากรก าหนด,

*ไม่ต้องตรวจและไม่ต้องตอบค าถามสุขภาพ กรณีไม่ซื้อสัญญาเพ่ิมเติม

SafeSave 20/15 จุดเด่นของผลิตภัณฑ์

ลดหย่อนภาษี

สูงสุด 

100,000

บาท 

ได้เงินคืนสูงชัวร์ๆ ทุกปี 1% ของจ านวนเงินเอาประกันภัย

และรับเงินครบสัญญา 200% ของจ านวนเงินเอาประกันภัย

คุ้มครองชีวิตสูงสุด 111% 

ของเบี้ยประกันภัยสะสม

ฟรีค่าธรรมเนียมบัตรเครดิตทุกปี

*สมัครง่ายไม่ต้องตรวจและ

ไม่ต้องตอบค าถามสุขภาพ

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น



เงื่อนไขการรับประกันภัย

 อายุรับประกันภัย 30 วัน – 65 ปี (Agency, Broker, Wealth )

 การช าระเบี้ยประกันภัยแบบรายป,ี ราย 6 เดือน, รายเดือน

 จ านวนเงินเอาประกันขั้นต่ า 100,000 บาท

 จ านวนเงินเอาประกันภัยเพิม่ขั้นละ 1 บาท

SafeSave 20/15

อัตราเบ้ียประกันภัยรายปี 

ต่อจ านวนเงินเอาประกันภัย 1,000 บาท

อายุ ชาย หญิง

30 วัน - 65 ปี 132 132

ผลประโยชน์กรณีเสียชีวิต บริษัทจะจ่ายเงินตามรอ้ยละทีก่ าหนดของจ านวนเบี้ยประกันภัยสะสม หรือเงินค่าเวนคืนกรมธรรมป์ระกันภัย (แล้วแต่จ านวนใดจะมากกว่า) ทั้งนั้ เบี้ยประกันภัยรับช าระมาแลว้ทั้งหมดดงักล่าว ไม่รวมเบี้ยประกันภัยของสัญญาเพ่ิมเติม 

และบันทึกสลักหลังอื่นๆ (ถ้ามี)

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุม้ครองและเงือ่นไขก่อนตดัสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น

หมายเหตุ : % หมายถึงเปอร์เซ็นต์ของจ านวนเงินเอาประกันภัย 



ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น

เงื่อนไขชนิดใบค าขอเอาประกันภัย

 Sale Code: SS2015 : 

- กรณี ไม่ซื้อสัญญาเพิ่มเติม: ใบค าขอเอาประกันชีวิตประเภทสามัญ แบบพิเศษ (ชนิดไม่มีค าถามสุขภาพ)

- กรณี ซื้อสัญญาเพิ่มเติม: ใบค าขอเอาประกันชีวิตประเภทสามัญ แบบพิเศษ (ชนิดมีค าถามสุขภาพอย่างละเอียด)

สัญญาเพิ่มเติม ดังนี้ 

ADB, ADD, RCCADD, AI, RCCAI, HSM, HP, MH, OPD, HIB, CA และ CI50

SafeSave 20/15



ปีกรมธรรม์​
เบี้ยประกัน​

(รายปี) 

เงินคืน

ณ ส้ินปีกรมธรรม์​
ความคุ้มครองชีวิต​

1 13,200​ 1,000​ 14,652

2 13,200​ 1,000 29,304

3 13,200​ 1,000 43,956

4 13,200​ 1,000 58,608

5 13,200​ 1,000 73,260

6​ 13,200​ 1,000 87,912

7​ 13,200​ 1,000 102,564

8​ 13,200​ 1,000 117,216

9​ 13,200​ 1,000 131,868

10​ 13,200​ 1,000 146,520

11​ 13,200​ 1,000 161,172

12​ 13,200​ 1,000 175,824

13 13,200​ 1,000 190,476

14 13,200​ 1,000 205,128

15 13,200​ 1,000 219,780

16 1,000 219,780

17 1,000 219,780

18 1,000 219,780

19 1,000 219,780

20 200,000 219,780

รวม​ทั้งหมด 198,000 219,000

ผลประโยชน์เพิ่มเติม 21,000​

SafeSave 20/15

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุ้มครองและเงื่อนไขก่อนตัดสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น

ตัวอย่างตารางผลประโยชน์ และความคุ้มครองชีวิต

• เบ้ียประกันภัยปีละ 13,200 บาท 

• จ านวนเงินเอาประกันภัย 100,000 บาท
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เอกสารภายใน ใชส้ าหรบั Training ตวัแทนเทา่น ัน้



ท าไมตอ้ง เอไลฟ์ ใจใจ 25/9
ใชช้วีติไดอ้ยำ่งมัน่ใจ ไมต่อ้งกงัวลเพรำะ
ไดท้ัง้ควำมคุม้ครองสงูและมเีงนิกอ้นไวใ้ชใ้นสิง่ทีค่ณุตอ้งกำร
ลดหยอ่นภำษีได ้

เตรยีมเงนิซกักอ้น 
เพือ่ใชใ้นกำร
ทอ่งเทีย่ว หรอื
ท ำกจิกรรม

ทีท่ ำใหม้คีวำมสขุ

เตรยึมควำมคุม้ครอง
ส ำหรับคนทีค่ณุรัก

เตรยีมเงนิเพือ่ใชจ้ำ่ย
หลังเกษียณ
ใหส้ขุสบำย

มเีงนิคนืระหวำ่งสญัญำ
ไวใ้ชจ้ำ่ยในกำร
ท ำกจิกรรมทีช่อบ

หำกเกดิเหตไุมค่ำดฝัน 
คนขำ้งหลงัสบำยแน่นอน

รับเงนิกอ้นตอน
ครบก ำหนดสญัญำ

ไวท้ ำธรุกจิหรอืใชจ้ำ่ย
หลงัเกษียณ

เอกสารภายใน ใชส้ าหรบั Training ตวัแทนเทา่น ัน้



• ชำย-หญงิ อำย ุ30-50 ปี 

• ผูท้ีต่อ้งกำรใชช้วีติไดอ้ยำ่งมัน่ใจ มหีลกัประกนั

• ดแูลอนำคตของตวัเองและครอบครัว

• ตอ้งกำรลดหยอ่นภำษี 

กลุม่ลกูคำ้เป้ำหมำย

เอกสารภายใน ใชส้ าหรบั Training ตวัแทนเทา่น ัน้



หมายเหตุ : % หมายถงึเปอรเ์ซน็ตข์องจ านวนเงนิเอาประกนัภยัเร ิม่ตน้ , การลดหยอ่นภาษีเงนิไดบุ้คคลธรรมดาใหเ้ป็นไปตามทีก่รมสรรพากรก าหนด

“ตอบโจทยผ์มมำกครับ”

คุม้ครองสงูสดุ 210% 

รับผลประโยชน์
ตลอดสญัญำ 258% 

มเีงนิคนืทกุปี ๆ ละ 2% 

รำยละเอยีดของสนิคำ้และจดุเดน่

เอกสารภายใน ใชส้ าหรบั Training ตวัแทนเทา่น ัน้
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รวมผลประโยชนต์ลอดสญัญำ 258%

อตัรำเบีย้ประกนัภัย 210 บำทตอ่จ ำนวนเงนิเอำประกนัภัย 1,000 บำท
อำยรุับประกนั 30 วัน – 60 ปี
จ ำนวนเงนิเอำประกนัภัยขัน้ต ำ่ 100,000 บำท , เพิม่ขึน้ครัง้ละ 10,000 บำท 
โหมดกำรช ำระเบีย้ปีแรก : รำยปี / รำย 6 เดอืน / รำยเดอืน
สำมำรถแนบสญัญำเพิม่เตมิได ้

% หมำยถงึ เปอรเ์ซน็ตข์องจ ำนวนเงนิเอำประกนัภัย เอกสารภายใน ใชส้ าหรบั Training ตวัแทนเทา่น ัน้



ตวัอยำ่งลกูคำ้ อำย ุ30 วัน – 60 ปี ทนุประกนั 1,000,000 บำท ช ำระเบีย้รำยปี  : 25/9

Jai Jai 25/9

เอกสารภายใน ใชส้ าหรบั Training ตวัแทนเทา่น ัน้
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SafeSave 15/6

เซฟเซฟ 15/6

Product Code: SS156

Draft Version 2025.11.28

เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น
ช่องทาง  Agency, Broker, Wealth Management
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SafeSave 15/6

ใช้ชีวิตได้อย่างมั่นใจ ได้ทั้งความคุ้มครองและมีเงินเก็บเพื่อให้ได้ตามเป้าหมาย

แถมลดหย่อนภาษีได้สูงสุด 100,000 บาท

อยากได้

บ้าน

อยากมี

ธุรกิจ

ส่วนตัว

อยากไป

ท่องเที่ยว

อยากให้ลูก

ได้เรียน

สูงๆ

อยากได้รถ

เตรียมความ

คุ้มครอง

ส าหรับคนที่

คุณรัก

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุม้ครองและเงือ่นไขก่อนตดัสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น
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SafeSave 15/6

กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย

 ชาย-หญิง อายุ 30 ปี ขึ้นไป

ต้องการใช้ชีวิตได้อย่างอิสระเต็มที่ ไม่ต้องกังวลกับภาระในชีวิต 

อยากมีหลักประกันในชีวิตและมีเงินออมเก็บไว้ใช้ในอนาคต

ต้องการลดหย่อนภาษี

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุม้ครองและเงือ่นไขก่อนตดัสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น
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ได้เงินคืนสูง ทุกปี 5%

คุ้มครองชีวิตสูงสุด 666%

ฟรีค่าธรรมเนียมบัตรเครดิตทุกปี

สมัครง่ายไม่ต้องตรวจและ

ไม่ต้องตอบค าถามสุขภาพ

หมายเหตุ : % หมายถึงเปอร์เซ็นต์ของจ านวนเงินเอาประกันภัย, การลดหย่อนภาษีเงินได้บคุคลธรรมดาให้เปน็ไปตามทีก่รมสรรพากรก าหนด

ลดหย่อนภาษี

สูงสุด 

100,000

บาท 

SafeSave 15/6 จุดเด่นของผลิตภัณฑ์

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุม้ครองและเงือ่นไขก่อนตดัสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น
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เงื่อนไขการรับประกันภัย

 อายุรับประกันภัย 30 วัน – 70 ปี (Agency, Broker, Wealth )

 การช าระเบี้ยประกันภัยแบบรายปี, ราย 6 เดือน, รายเดือน

 จ านวนเงินเอาประกันขั้นต่ า 30,000 บาท

 จ านวนเงินเอาประกันภัย เพิ่มขั้นละ 1 บาท

ผลประโยชน์กรณีเสียชีวิต บริษัทจะจ่ายเงินตามร้อยละท่ีก าหนดของจ านวนเงินเอาประกันภัย หรือเงินค่าเวนคืนกรมธรรม์ประกันภัย หรือ 

จ านวนเบ้ียประกันภัยท่ีช าระมาแล้วท้ังหมดหักด้วยจ านวนเงินผลประโยชน์คืนระหว่างสัญญาท่ีได้รับแล้วท้ังหมด (แล้วแต่จ านวนใดจะมากกว่า)

อัตราเบ้ียประกันภัยรายปี 

ต่อจ านวนเงินเอาประกันภัย 1,000 บาท

อายุ ชาย หญิง

30 วัน  - 70 ปี 1,000 1,000

SafeSave 15/6

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุม้ครองและเงือ่นไขก่อนตดัสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น

ชนิดใบค าขอเอาประกันภัย

 ใบค าขอเอาประกันชีวิตประเภทสามัญ แบบพิเศษ (ชนิดไม่มีค าถามสุขภาพ)หมายเหตุ : % หมายถึงเปอร์เซ็นต์ของจ านวนเงินเอาประกันภัย 
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ปีกรมธรรม์​
เบี้ยประกัน​

(รายปี) 

เงินคืน

ณ สิ้นปีกรมธรรม์​
ความคุ้มครองชีวิต​

1 100,000​ 5,000​ 111,000​

2 100,000​ 5,000​ 222,000​

3 100,000​ 5,000​ 333,000​

4 100,000​ 5,000​ 444,000​

5 100,000​ 5,000​ 555,000​

6​ 100,000​ 5,000​ 666,000​

7​ 5,000​ 666,000​

8​ 5,000​ 666,000​

9​ 5,000​ 666,000​

10​ 5,000​ 666,000​

11​ 5,000​ 666,000​

12​ 5,000​ 666,000​

13 5,000​ 666,000​

14 5,000​ 666,000​

15 580,000​ 666,000​

รวม​ทั้งหมด 600,000 650,000

ผลประโยชน์เพ่ิมเติม 50,000​

ตัวอย่างตารางผลประโยชน์ และความคุ้มครองชีวิต

• เบี้ยประกันภัยปีละ 100,000 บาท 

• จ านวนเงินเอาประกันภัย 100,000 บาท
SafeSave 15/6

ค าเตือน : ผู้ซื้อควรท าความเข้าใจ ในรายละเอียดความคุม้ครองและเงือ่นไขก่อนตดัสินใจท าประกันภัยทุกครั้ง เอกสารภายใน ใช้ส าหรับ Training ตัวแทนเท่านั้น
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THANK YOU


